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Lo storico dell’arte
Philippe Daverio,

60 anni, con la
moglie Elena Gregori.
La coppia ama molto ]

ricevere in casa. 3
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‘ TECNOLOGIA

‘Usare al megho le centomila

applicazioni di un iPhone ?
INVESTIMENTI -

Real estate. Perché conviene '
comprare casa a Istanbul

e CLASS FILOSOFIA |
; ' ;( Abraham Yehoshua: 1 libr1
i A <& che fanno bene all’anima

_,;ilare una A-list. Diramare gli inviti. Addobbare la tavola.
Bliere il catering e il vestito perfetto. Evitare -
gaffe. Grande guida pratica alla nuova arte dg{gcevere



SPECIAL ADVERTISING SECTION

Il ruolo del
commercialista

Tra innovazione e tradizione

Lo studio commercialistico
Rosso & Partners € operan-
te in Oderzo (TV) fin dal 1988,
dove si & sviluppato e trasfor-
mato nel tempo attraverso un
ripensamento del ruolo stes-
so del professionista, abban-
donando il radicato binomio
commercialista = fiscalista
per ritornare alla sua vera
funzione: affiancare Llim-
prenditore. Lattivita e indi-
rizzata principalmente a una
specializzazione nella consu-
lenza aziendale alle imprese
di piccole e medie dimensio-
ni, industriali e commerciali,
operanti sia in ambito locale
che internazionale. Lobiet-
tivo € sempre stato quello di
fornire un servizio completo e

integrato, adeguato alle esi-
genze sempre piu mutevoli e
complesse del mercato, me-
diante un’organizzazione in-
terna flessibile e attenta alle
problematiche del singolo
cliente, con un forte orienta-
mento agli aspetti societari,
di finanza straordinaria e di
crisi d'impresa.

La mancanza di redditivita
e di risorse finanziarie sono
problematiche comuni a mol-
te imprese ed oggi, piu che
in passato, rappresentano
il punto di partenza per una
struttura aziendale solida
ed efficiente. Analizzare e
migliorare 'andamento eco-
nomico e finanziario della
societa diventa quindi im-

i
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prescindibile per la sopravvi-
venza dell'impresa: lo studio
Rosso & Partners, oltre ad
offrire i tradizionali servi-
zi commercialistici, affianca
limprenditore nel manage-

ment aziendale, attraverso
l'organizzazione, il controllo
di gestione, l'analisi dei flussi
monetari e la pianificazione
finanziaria, supportandolo nei
rapporti con gli istituti di cre-
dito, soprattutto in periodi di
tensioni finanziarie e di mer-
cato e di passaggi generazio-
nali. Il nostro punto di forza
& laver attivato gia da anni
un‘area dedicata a tale proble-
matica consapevoli che la red-
ditivita e la liquidita di un'im-
presa sono, non solo in questo
periodo, la formula vincente
per ogni attivita economica.
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Rosso & Partners

Via G. Garibaldi, 17
31046 Oderzo (TV)

Tel. 0422 710595
www.rossoepartners.it
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